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ous souhaitez participer
aux évenements proposés dans le cadre
du plan DEFI Biotech Santé ?

odalités de participation

=» Le plan DEFI Biotech Santé
s’adresse a l’ensemble des PME
de 'écosystéme Biotechnologie

Santé en lle-de-France.

Le bénéfice des services proposés a des
tarifs préférentiels* suppose de votre
part une souscription annuelle au plan
DEFI Biotech Santé.

=» Cette souscription s’effectue
via www.medicen.org ou
www.defi-biotech-sante.org.

Une fois votre fiche entreprise remplie la
souscription devient effective a réception
de votre reglement. Vous recevez alors
par e-mail vos codes d'accés permettant
de vous connecter a votre espace
membre. Vous avez accés a:

Information et Contact

Vincent Rousset
Business Development manager
Tél.: 0179 6810 94

+ La possibilité de vous inscrire aux
ateliers/séminaires ou commander
les différents accompagnements
personnalisés.

+ Votre espace membre ol vous pouvez
télécharger vos présentations et
documents.

*Le plan DEFI Biotech Santé vous permet

de bénéficier de prestations a des tarifs
avantageux gréce a des subventions accordées
par la DIRECCTE IDF, le Conseil Régional
d’lle-de-France et 'Union Européenne. Ce
plan d‘action est soumis a la réglementation
européenne dite de minimis (Réglement (CE)
n°1998/2006 concernant l'application des
articles 87 et 88 du traité aux aides De Minimis
adopté par la Commission le 15 décembre
2006 et publié au Journal Officiel de ['Union
européenne le 28 décembre 2006).

~~ MEDICEN PARIS REGION SUR
- LES RESEAUX SOCIAUX

Blin|

e - —

- 5@ﬁzmﬁhiﬁgest;outenu par

PREFET : l E ’iledeFrance Le plan DEFI Biotech Santé
B . n

cé par I'Unior
DELAREGION [~ N européenne. LEurope
DILE-DE-FRANCE \\ —

vroussetdmedicen.org

sengage en lle-de-France
avec e Fonds Européen
= de Développement Régional.

Sz

g



NI

DEFI
Biotech
Santé

PROMOTION, VISIBILITE
ET DEVELOPPEMENT
DE VOTRE ENTREPRISE
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+ Augmenter votre visibilité
+ Renforcer votre réseau

e
/
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+ |dentifier et qualifier les actions utiles ®
au renforcement de votre entreprise

+ Accéder aux actions d'accompagnement
du plan DEFI Biotech Santé

Repéres : des outils a votre disposition

+ 1 base de données interactive et évolutive
+ 1 réunion annuelle départementale
+ 2 journées thématiques annuelles
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q’lode d’emploi

-> L’essentiel + de venir a votre rencontre pour suivre,
identifier et qualifier vos besoins

Vous manquez de visibilité pour dévelop-  au regard des actions du plan DEFI et

per vos activités dans l'écosystéme ? vous orienter vers les porteurs d'actions
ou les partenaires clés afin de vous

Vous souhaitez accélérer votre dévelop- accompagner dans le développement

pement en mettant en oeuvre avec notre de votre croissance.

réseau d'experts des actions spécifiques
et dédiées ?

Nous vous proposons : ‘

+ Une base de données intéractive qui
référence l'ensemble des entreprises et
des acteurs de la filiere biotechnologie
et santé en le-de-France. Elle facilitera
vos relations avec les PME et l'ensemble
des acteurs de l'écosysteme “Santé”, et
présentera les acteurs de la filiére afin @
d’aider les acheteurs publics et privés, au
niveau national et international, dans leurs
recherches de prestations.
MEDICEN PARIS REGION SUR
LES RESEAUX SOCIAUX

8]in|
énéfices PME,

+ Augmenter votre visibilité sur Internet. + Vous orienter vers les porteurs d’actions
+ Développer votre réseau d'affaires. ou les partenaires clés.

+Vous rencontrer pour suivre, identifier + Faciliter vos relations avec l'ensemble
et qualifier vos besoins au regard des des acteurs de Uécosysteme Biotech
actions du plan DEFI Biotech Santé. Sante.

+)

Contact
Medicen | = -.
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le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par
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Le plan DEFI Biotech Santé

Vincent Rousset v
Tél.: 0179 68 10 94 b LA REGION S aopaanne huiope
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DEVELOPPER
VOS AFFAIRES
A CINTERNATIONAL

/ / ! a -‘ ‘\ VOS pOSSlblllteS

e développement 5 nternational

/

et bénéficier d'i formattons et de conseils
pour renforcer vos positions a Uétranger ?

cR’iject'n‘s

Vous aider a construire une stratégie internationale, renforcer
vos positions et développer des contacts a Uinternational selon
vos besoins et votre profil. ®

+ 32 panoramas-pays en un seul ouvrage, avec des indicateurs clés sur les
systémes de santé et les secteurs biotech et medtech

+ Diagnostic export personnalisé pour mieux préparer votre projet de
développement a l'international

+ Séminaire présentant les outils et les financements des projets a U'export
+ Rencontre annuelle avec des experts sectoriels / pays d’Ubifrance
(Rencontres Internationales de la Santé)

+ Séminaires techniques thématisés (biotech/medtech) focalisés sur un
marché étranger spécifique (spécificités marché, réglementation, PI...)

+ Séminaires d’accompagnement/coaching sur des pays ciblés pour
préparer vos rendez-vous d’affaires a 'étranger

Repeéres : des outils a votre disposition

3 c
JMEDICEM S}
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QES rendez-vous a retenir

-> Janvier - Juin 2013

+ Aufil de l'eau - Entretiens diagnostic
export personnalisés

Evaluez votre capacité a mener un projet
de développement a l'international et
définissez votre stratégie et vos cibles.

+Jeudi 17 Janvier - Séminaire
dispositifs et financements de Uexport
Venez découvrir les dispositifs et les
aides financiéres dont vous pouvez dis-
poser et posez ensuite vos questions sur
le financement de votre projet export en
rendez-vous individuel.

+ Mardi 19 février - Séminaire technique
Brésil - biotech/pharma

Un pays en pleine croissance, des nou-
velles opportunités a U'export, des ques-
tions juridiques, des réglementations,
des méthodes d'approche a adresser.
Venez vous informer et préparer vos
démarches export vers le Brésil.

énéfices PME,

+ Adopter une stratégie internationale
en fonction des cibles géographiques
et de la diversité des marchés de la santé.

+ Mieux préparer et financer vos projets
a l'export.

+)

Contact
Medicen

Igor Beitia Ortiz de Zarate
Tél.: 0179 6810 99
ibeitia@medicen.org

+ Jeudi 21 mars - Séminaire coaching
Chine

Vous souhaitez exporter des dispositifs
médicaux vers la Chine et/ou participer
au salon CMEF ?

Préparez vos rendez-vous !

+Jeudi 11 avril - Séminaire coaching US
Préparez vos rendez-vous d'affaires a
BIO Chicago et aux Etats Unis.

+ Jeudi 23 mai - Séminaire technique
Allemagne - dispositifs médicaux

Vous souhaitez exporter vos dispositifs
médicaux innovants sur le marché alle-
mand a la fois porteur et trés exigeant ?
Venez découvrir les informations clés

pour réussir votre projet. @

+ Construire des partenariats
technologiques, industriels et/ou
commerciaux a l'international.

+ Vous faire connaitre et reconnaitre sur
des marchés extérieurs pour augmenter
VoS ventes.

le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par

3 fledeFrance

Le plan DEFI Biotech Santé
est cofinancé par 'Union
européenne. L'Europe

PREFET
DE LAREGION
DILE-DE-FRANCE

sengage en lle-de-France
avec le Fonds Européen

de Développement Régional.



ACCES AUX ,
FINANCEMENTS PRIVES

NG Avez BéSth de financer
votre développement ? Vous souhaitez
renforcer vos fonds propres ?

%bjectlfs .

L'objectif de cette action est de vous aider a financer votre projet
de développement en vous préparant a lever des fonds et en vous
mettant en relation avec les investisseurs en capital.

[

Reperes : des outils a votre disposition
+ 3 séminaires d’information par an
+ 1 programme d’accompagnement personnalisé
+ le label Entreprise Innovante des Péles (EIP) 'y:'
+ le Club des Investisseurs Medicen

Sélection de Labellisation

Séminaire 1 PME par le 2 EIP par le 3 Club des

levée de fonds comité de comité de investisseurs

[E]JEET]y] labellisation

| eRoure

Finance .
\s/-\lnnovatlon Polinvest ol mE?AIRSE"o_: ‘entreprlses ‘

Pole de compétitivité mondial



Q’Iode d’emploi @

- Lessentiel de 'écosystéme de l'innovation (OSEQ,

. incubateurs).
1. Information - Accompagnement personnalisé en
Séminaire d’information sur le préparation a la levée de fonds, pour
financement en fonds propres des PME les entreprises sélectionnées. En fin de
du secteur de la santé, animé par CDC programme, le label national Entreprise
Entreprises, représentée par le pole Innovante des Péles (EIP) pourra étre
Sciences de la vie. décerné.
2. Préparation a la levée de fonds et 3. Rencontres avec les investisseurs

obtention du label national Entreprise Les PME labellisées EIP pourront

Innovante des Péles (EIP) bénéficier d'actions de promotion et de
- Sélection sur dossier de candidature et mise en relation avec des investisseurs

présentation orale devant le comité de potentiels : présentation devant le Club
labellisation Entreprise Innovante des des Investisseurs Medicen (business
F’ﬁles, Composé d'experts de lafiliere ange[s' fonds d'investissement‘

Biotech Santé, d’investisseurs (fonds et établissements bancaires...)

business Angels) et de représentants ENTREPRISE
DES POLES

« Grace au Plan Défi Biotech Santé, notre business plan et notre présentation orale ont
été évalués par un comité composé d'acteurs économiques représentants des fonds
de capital investissement, business angels, mais aussi OSEQ et la Caisse des Dépots.

Ils ont révélé certains points faibles du point de vue d'un investisseur, que nous avons
pu combler grace a un accompagnement a la levée de fonds. Ce label apporte un crédit
supplémentaire a notre qualité et a notre potentiel de développement ».

Guillaume Lhermite, Directeur Primadiag

énéfices PME,

+ Orientation vers les financements + Visibilité aupres des investisseurs
appropriés. grace au label national EIP.

+ Préparation personnalisée des PME + Possibilité de présenter votre projet
sélectionnées, en vue de rencontrer de développement devant le Club

des investisseurs. des Investisseurs Medicen.

Contact ®
Finance Innovation

Tél. - 01 73 01 93 26 le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par
biotechsante(@polinvest.org !

¥ iledeFrance . ..
PREFET est cofinancé par I'Union
DE LAREGION européenne. L'Europe

DILE-DE-FRANCE s'engage en lle-de-France

de Développement Régional.
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MANAGEMENT DES
RESSOURCES HUMAINES

'Gagnez en eff%qac té dans la gestion
de'vos ressources humaines :
recruter, former, motiver, rémunérer...

%bjectifs

+ |dentifier les enjeux humains liés au développement de votre
entreprise

+ Repérer les forces et les axes d'amélioration de la gestion de
vos salariés

+ |dentifier des actions et des outils pour recruter, former et
professionnaliser vos salariés

Reperes : des outils a votre disposition

+ Séminaire de sensibilisation aux enjeux liés a l"évolution des métiers et
des compétences

+ Démarche collective avec auto-diagnostic de vos pratiques de gestion RH
+ 4 ateliers pratiques avec des outils et moyens directement utiles aux TPE/
PME

+ Accompagnement individuel par des consultants spécialisés Biotech

leem DEFI

LES ENTREPRISES
DU MEDICAMENT

MEDIcCcEM (3 CCI PARIS ILE-DE-FRANCE

PARIS REGION




Q’Iode d’emploi

-> Lessentiel

+ 1 réunion d’information : pourquoi
s'engager dans cette action ? Quel intérét
pour moi et mon entreprise ?

+ 1 séminaire de sensibilisation
aux enjeux liés a l'évolution des métiers
et des compétences.

+Une démarche en 4 étapes

- Formation collective - 1 journée
Appréhender l'importance des
ressources humaines dans votre
entreprise et les principales actions
de gestion en TPE/PME. Compléter un
autodiagnostic de votre gestion des
ressources humaines.

- Rendez-vous individualisé avecun
conseiller RH de la CCl Paris Ile-de-
France- "2 journée

Identifier vos forces et pistes
d’amélioration dans la gestion de vos
salariés et décider des premieres actions
concretes a mener.

- 4 ateliers collectifs- "2 journée

S'approprier et développer des outils et
pratiques de gestion des RH efficaces
pour recruter, évaluer, rémunérer,
former ... (Le contenu des ateliers est
finalisé en fonction des attentes du
groupe constitué).

- Accompagnement individuel par un
consultant spécialisé Biotech.

« Mon but, en participant a ces ateliers, était de gagner en efficacité et de sécuriser
mes pratiques [...] J'ai apprécié le format. En fonction des ateliers, nous étions
entre cinq et six entreprises, chaque participant peut ainsi partager son vécu et ses
expériences positives ou malheureuses. Les outils concrets et ['accompagnement

proposés dans cette démarche m’ont permis de gagner en méthode et en efficience
ces outils sont utiles et ouvrent vers de nouvelles pratiques (...] ».

Armand de Gramont, directeur des opérations AAREC FILIA RESEARCH

éenéfices PME,

+ Des informations récentes sur
les prévisions d’évolution des besoins
en métiers et compétences.

+ Des méthodologies et des outils
adaptés aux PME du secteur.

Contact
Medicen

Aurélien Seve
Tél.: 0179681086

aseveldmedicen.org

A

+Un format adapté au partage
d'expériences.
+ Un accompagnement individuel,

échelonné dans le temps, par un expert
de la filiére.

@

le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par

En
=

Rirumcu Faancas:

3 fledeFrance

Le plan DEFI Biotech Santé
PREFET est cofinancé par I'Union
DE LAREGION é [

DILE-DE-FRANCE

de Développement Régional.



RISQUES REGLEMENTAIRES

ET ASSURANTIELS,
NORMALISATION ET Pl

Vous souhaitez compléter vos outils
pour accompagner votre croissance
et soutenir votre compétitivité ?

lsques juridiques et assurantiels

- pour vous aider a assurer votre développement

m Mode d’emploi

+ Vous apporter des réponses concrétes + Ce programme est conduit par la CCl

avos interrogations en matiere de PARIS IDF, en collaboration avec Medicen
risques juridiques et assurantiels et un consultant spécialisé, selon les
consécutifs a l'évolution des marchés, de  étapes suivantes :

U'environnement et des réglementations.  _g permanences B to B confidentielles

+ Vous apporter un conseil sur les en départements (prise de RDV
pratiques adaptées face aux risques individuel) sur les responsabilités
encourus par les dirigeants, les conseils  civiles et sociales (RCS) des dirigeants,
d’administration et les membres de conseils d'administration et membres
laboratoires. de laboratoires (de la R&D aux essais

cliniques, mise sur le marché/retrait de
produit, conditions de ventes, contrats
d’assurances, rapports sociaux, etc..).

+ Vous proposer une aide efficace sous
forme d’un audit individuel.

- 15 audits individualisés a la prévention
@ des risques juridiques et assurantiels

(visite de risque sur site, gestion des

risques, étude des besoins et rapport).

@ CCI PARIS ILE-DE-FRANCE Zrn EDIcCEM Irpl afmor

PARIS REGION s B INSTITUT NATIONAL NORMALISATION
DE LA PROPRIETE
INDUSTRIELLE



q\lormalisation

- pour faire de la norme un allié pour votre compétitivité

Objectifs Mode d’emploi

+ Diffuser la connaissance de la + L'action est conduite par la CCI PARIS

normalisation dans le domaine IDF en collaboration avec 'AFNOR

biotechnologie santé. Normalisation, selon les étapes
suivantes :

+ Accompagner efficacement les entreprises
dans le processus de normalisation :
identification des besoins, opportunités

- 4 permanences B to B confidentielles
en départements (prise de rendez vous

et risques. individuel).
- 5 pré-diagnostics individuels de
@ normalisation (détermination de la
technologie/méthode d’essai, projets de
normes).

Propriété industrielle (PI,

- pour un renforcement durable de votre stratégie de croissance

m Mode d’emploi

+ Présenter les bonnes stratégies La CCI PARIS IDF, Medicen et L'INPI

de protection des innovations par assurent la promotion de la propriété

la propriété industrielle, tout au long industrielle aupres des PME de

du processus d’innovation. 'écosystéeme a travers :

+ Préparer ['entreprise ala mise - 1 conférence annuelle sur la Propriété
en place de collaborations. Industrielle.

+ Proposer un accompagnement -15 a'ccompagnements_individuali‘sés par
personnalisé : pré-diagnostic Propriété un pré-diagnostic Propriété Industrielle.
Industrielle, puis accompagnement - 5 accompagnements individualisés Pl
de projet axé sur la protection des de projet réalisés par des professionnels.
innovations en France et a l'international.

®

Contacts

CCI PARIS IDF : Fabrice Rigaux Q
TéL. : 0155 6582 06

biotechsante(@cci-paris-idf.fr
AFNOR : Valérie Bernat

Tél.: 0141628199 .
valerie.bernat[aafnor.org le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par

INPI : Emeline Rose "
TéL. : 0156 6580 46 ﬂ\ == XiledFrance

erose@inpi.fr PREFET

DE LAREGION
DILE-DE-FRANCE
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VEILLE STRATEGIQUE

ET INTELLIGENCE
ECONOMIQUE

TR

information au bon moment.
Vous souhaitez maitriser votre intelligence
économique pour assurer vos prises

de décisions stratégiques ?

®Objectlfs o

+ Vous faire gagner du temps dans l'acces a Uinformation
mondiale a forte valeur ajoutée

+ Vous accompagner dans votre croissance et vos projets de
développement

+ Vous permettre de renforcer la protection de votre information
stratégique
o

Repeéres : des outils a votre disposition

+ Acces a la plate-forme de veille collective et aux bulletins bimensuels

+ Des missions personnalisées de renseignement économique

+ 2 ateliers de formation sur des themes opérationnels

+ 1 séminaire annuel sur les signaux faibles des tendances lourdes du secteur

Biotech-Santé
MEDICEM @
PARIS REGION

+ Des flashs salons internationaux



Mode d’emplo’

- L’essentiel

Un faisceau d’actions pour vous
accompagner sur le long terme :

+ Accés de la plate-forme de veille
collective et aux bulletins bimensuels
Des informations qui répondent a vos
besoins :

- identifier des opportunités nouvelles ;

- étre alerté sur les menaces et vulnéra-
bilités des activités économiques ;

- suivre les évolutions technologiques,
économiques et réglementaires nationales
et internationales;

- effectuer des suivis d'acteurs écono-
miques et de domaines technologiques
d'intérét.

+ Des missions personnalisées de
renseignement économique sur :

- un acteur régional, national et/ou
étranger ;

- un domaine technologique ou une filiere
économique, une innovation ou un concept
émergent ;

- un marché (francais, européen ou
international), une réglementation, des
normes et/ou un programme ;

- des notes de conjoncture, des analyses
de pratiques de territoires “concurrents”,
francais ou étrangers.

+ 2 ateliers de formation sur des themes
opérationnels

Des formations qui répondent a vos
attentes exprimées, exemples :

« Comment s'informer sur ses
concurrents ? », « La recherche
d’information ».

+ 1 séminaire annuel sur les « signaux
faibles » du secteur Biotech-Santé

Ce séminaire présente les marchés et
tendances, les affaires publiques et

le financement des entreprises pour
associer prospective et opérationnalité.

+ des flashs salons internationaux
Une prestation sur mesure sur des
salons internationaux.

o

« Quand la crainte ne veille pas, il arrive ce qui était 3 craindre. » (Lao-Tseu)

o

«Grace au plan DEFI, nous avons fortifié notre outil de veille concurrentielle.
Il est important pour les PME membres de Medicen de bénéficier du soutien
du péle particulierement dans la prospection commerciale et la projection des

développements a 'international, notamment via l'identification fiable des autres

acteurs potentiels du marchéx».
Cécile Real CEO, Endodiag

Contacts

Medicen : Sophie Clairet
Tél.: 0179681098
sclairet@medicen.org

ADIT : Sylvain Naudon
Tél. 06 86 61 17 92
sn(dadit.fr

le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par

3 fledeFrance

Le plan DEFI Biotech Santé
PREFET est cofinancé par I'Union

DE LAREGION

DILE-DE-FRANCE

de Développement Régional.
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POSITIONNEMENT

CONCURRENTIEL
ET COMMERCIAL

itez optimiser votre stratégie
et votre positionnement concurrentiel ?

®Objectifs

- Vous aider a améliorer la stratégie et le positionnement
concurrentiel de votre entreprise pour:

+ Augmenter vos ventes

+ Améliorer votre business plan

+ Trouver des fonds [ )

Repeéres : des outils a votre disposition

+ 1 diagnostic préliminaire pour 30 PME

+ 1 formation collective inter-entreprises sur 4 thématiques stratégie-
marketing pour 20 PME

+1accompagnement personnalisé et individuel pour 10 PME

o

MEDICEM

PARIS REGION



Mode d’emplo’

- Lessentiel

L'action est menée en confidentialité
par des consultants expérimentés en
biotech-santé, elle comprend :

+ Diagnostic préliminaire sur une
demi-journée (30 entreprises par an).
Pour faire un point sur l'offre de votre
entreprise et identifier des pistes
d’amélioration.

+ Formations collectives organisées
autour de 4 thématiques (20 entreprises
paran):

- Positionnement stratégique

- Offre marketing

- Modele économique, financabilité
- Processus et outils commerciaux

+ Accompagnement individuel sur-
mesure sur une thématique stratégie
- marketing définie en commun
(positionnement concurrentiel de
votre offre, plan d'actions, lancement
commercial, amélioration de la
financabilité de votre entreprise...).

@

«L’action Positionnement commercial a permis a Alpha Chimica de redéfinir
son offre de services afin de mieux cibler de nouveaux clients. Elle a également
permis de dégager, parmi tous les types de prestations que nous proposons,
le segment & plus forte valeur ajoutée (métabolites de molécules en phases

cliniques 1 et 2).

Pour 2013, il est donc question pour nous d'approcher ce segment de marché trés

peu exploité jusqu'alors».

Bernardin Akagah, gérant Alpha Chimica

énéfices PME,

+ Faites bénéficier votre PME d'un regard extérieur sur la conduite de votre entreprise,
pour vous accompagner dans vos pistes d'amélioration et votre plan d'action.

Contact

Medicen
Aurélien Seve
Tél.: 0179 681086

-

aseveldmedicen.org

o

le plan DEFI Biotech Santé est soutenu par

3 fledeFrance

Le plan DEFI Biotech Santé
PREFET est cofinancé par I'Union
DE LAREGION é [

DILE-DE-FRANCE

de Développement Régional.



