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Laboratoires Pharmaceutiques :  

 

 

 Exploitez vos données commerciales  

 

 

               qualitatives et quantitatives 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Analyse, 
 

Traitement, 
 

Exploitation, 
 

Simulations, 
 

Visualisation de l'information relative aux ventes 
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Une meilleure exploitation des données 

 
Tous les Laboratoires Pharmaceutiques recueillent une quantité importante d’infor-

mations concernant l’activité des délégués médicaux et/ou des délégués pharmaceu-

tiques. Ils recueillent également des informations précises et détaillées sur les ventes de 

vos produits par unité géographique. En pratique, cependant, ces données sont ra-

rement bien exploitées. 

 

Elles peuvent indiquer : 

 

 Quels sont les comportements des visiteurs et des représentants qui donnent les 

meilleurs résultats ? Quelles sont les techniques de vente les plus efficaces ? 

 

 Comment évoluent les tendances, par région, par médicament ? 

 

 Quel serait l'effet d'un déremboursement de produit sur les ventes ? 

 

 Quel est l’impact de l’apparition des génériques sur les ventes ? 

 

 Quel serait l’effet sur les ventes d’une variation dans la politique de prix ? 

 

 Quel est l'impact des importations parallèles sur les ventes ? 

 

 

Des solutions simples et évolutives 
 

La Société de Calcul Mathématique est spécialisée dans la réalisation d'outils spéci-

fiques. Une fois réalisé et validé, l'outil devient la propriété du client. Nous veillons à le 

fournir avec son code source : nous ne livrons pas de "boîte noire" ! 
 

En procédant de cette manière, nous concilions plusieurs impératifs : 

 

 la qualité scientifique, que seuls des algorithmes "ouverts" peuvent permettre. Une 

boîte noire ne permet pas de garantir la qualité du résultat ; 

 

 l’évolutivité : il est possible, à n’importe quel moment, de rajouter des données, des 

variables, modifier les traitements ; 

 

 la maîtrise : le Laboratoire est propriétaire de l'outil ainsi réalisé et n’est en rien tri-

butaire de mises à jour imposées. 

 

Les menus sont toujours très simples d’utilisation, très conviviaux, et guident l’utili-

sateur à chaque étape. Un manuel d’utilisation "papier" est fourni. 
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